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POSITION 
 

International Sales 

Assistant 
m / w / d 

 

 

 

 
 

 
STANDORT 
Österreich, Deutschland oder Remote 

 

 

EINTRITTSDATUM 

Ab sofort 

 

 

BESCHÄFTIGUNG 
Vollzeit 

 

 

 

 

 

 

 

 

GEHALT 
Das tatsächliche Gehalt auf Basis Vollzeit-

beschäftigung (40 Std.), abhängig von Er-

fahrung und Qualifikation, bewegt sich im 

Bereich lt. KV von EUR 38.000,00 bis 

42.000,00 (brutto/Jahr).  

 

 
 

FOLLOW US 

 

 
    

 

IN 

LONGEVITY+ 

 WE TRUST! 

 

BE CURIOUS,  
OPEN MINDED &  

THINK OUT OF  

THE BOX 

BECAUSE  

THIS IS US! 

 

  

DAS SIND WIR 

Wir sind ein aufstrebendes Life-Science-Unternehmen mit Sitz in Österreich, Deutsch-

land und den USA und vertreiben unsere hochwertige Produktlinie spermidineLIFE®. 

Voller Leidenschaft arbeiten wir für unsere weltweiten Kunden an innovativen Ge-

sundheitslösungen.  

Unser Team sucht eine wahre Persönlichkeit, jemanden mit Power, der für das Thema 

Longevity brennt und Nahrungsergänzungsmittel mit wissenschaftlichem Hintergrund 

schätzt. Jemanden der zu uns an Board kommt und Teil der Longevity-Community 

wird. 

Sie fühlen sich angesprochen? Dann nutzen Sie die Möglichkeit groß zu denken und 

werden Sie Teil unseres Teams! 

 

IHRE TALENTE 

 Idealerweise eine abgeschlossene wirtschaftliche Ausbildung  

 Erste Berufserfahrung im Sales-Bereich in einem internationalen Unternehmen 

von Vorteil  

 Logisches Verständnis für Strategien und Initiativen zur Steigerung des Umsatzes 

 Organisationsfähigkeit, Eigeninitiative und hohe Motivation 

 Ausgezeichnete Kenntnisse in Microsoft-Office und CRM (HubSpot) 

 Verhandlungssichere Englisch- und Deutschkenntnisse in Wort und Schrift, jede 

weitere Fremdsprache ist von Vorteil  

 

IHRE HERAUSFORDERUNGEN  

 Unterstützung des Head of International Sales 

 Support des Teams bei Ad-hoc-Aufgaben 

 Recherche und Identifizierung von potenziellen Neukunden  

 Betreuung, Verwaltung und Bearbeitung bestehender Partner & Länder sowie 

Unterstützung bei der Entwicklung  

 Unterstützung bei der Erstellung von Verkaufsprognosen und -strategien 

 Nachverfolgung von Sales Leads zur Umwandlung in profitable Verkäufe 

 Überblick und Einhaltung des vorgegebenen Budgets  

 Regelmäßige Überprüfung und Bearbeitung von Partner-Vereinbarungen für 

Verlängerungen, Erweiterungen oder Kündigungen  

 Reisebereitschaft von ca. 20% erforderlich  

 

IHRE BENEFITS 

 
IHRE BEWERBUNG 

Senden Sie uns Ihre aussagekräftige Bewerbung an jobs@spermidineLIFE.com.  

Wir freuen uns auf Sie! 

 

                             
HO 

mailto:jobs@spermidineLIFE.com

