Longevity Labs®©

POSITION

Sales Manager
Apotheke & Arzte

m/w/d

STANDORTE

Gebiet Hessen oder Hamburg

EINTRITTSDATUM
Ab sofort

BESCHAFTIGUNG
Vollzeit

GEHALT

Das tatsachliche All-In-Gehalt auf Basis
Vollzeitbeschaftigung (40 Std.), abhangig
von Erfahrung und Qualifikation, bewegt
sich im Bereich It. KV von EUR 3.000,00 bis
EUR 4.000,00 (brutto/Monat).

Zzgl. variabler Leistungspramie, Reisekos-
tenpauschale und Dienstwagen.

FOLLOW US 7
spermidinel/FE

OECH

BE CURIOUS,
OPEN MINDED &
THINK OUT OF
THE BOX
BECAUSE
THIS IS US!

LONGEVITY+
WE TRUST!

DAS SIND WIR

Als schnell wachsendes Life-Science-Unternehmen mit Standorten in Osterreich und
den USA vermarkten wir nicht nur weltweit unsere Produktlinie spermidineLIFE®,
sondern arbeiten wir flir unsere Kunden an revolutiondren, gesamtheitlichen
Gesundheitslésungen.

Wir suchen eine wahre Personlichkeit, jemanden mit Power, der fiir das Thema
Longevity brennt und sich flir NEM mit wissenschaftlichem Hintergrund interessiert.
Jemanden der zu uns an Board kommt und als Teil der Longevity-Community unsere
Partner begeistert und lGberzeugt, wie wichtig das Thema Longevity in Zukunft sein
wird.

Sie fUhlen sich angesprochen? Dann nutzen Sie die Mdglichkeit grof3 zu denken und
werden Sie Teil unseres Teams!

IHRE TALENTE

Mehrjshrige Berufserfahrung (mind. 3 Jahre) im Apotheken- & Arzte-Vertrieb
von Premiumprodukten (OTC/Pharma)

Abgeschlossenes naturwissenschaftliches Studium oder Anerkennung nach
AMG § 75 (Gepr. Pharmareferentin)

Bestehendes Apotheken- & Arzte-Netzwerk

Ausgepragte Kunden- und Zielorientierung, Verkaufs- und Abschlussstarke
Strukturierte Arbeitsweise und hohe Leistungsbereitschaft

Sicherer Umgang mit MS-Office & CRM-System (HubSpot)

Exzellente Kommunikationsfahigkeiten sowie sehr gute Deutsch- & Englisch-
kenntnisse

Fihrerschein Klasse B & hohe Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands

e gEeEE £ €

IHRE HERAUSFORDERUNGEN

Ansprache, Akquisition von neuen Premium-Partnern (z.B. Apotheken, Arzte) &
Aufbau langfristiger Partnerschaften

Besuch und Betreuung der Partner

Vorbereitung und Durchfiihrung von Weiterbildungen fiir die Partner
Entwicklung und Ausbau eines eigenen Verkaufsgebiets und ganzheitlichen
Netzwerks sowie eigenverantwortliches Gebietsmanagement

Teilnahme an Messen und Kongressen

Produkteinfiihrungen und Schulung

e SEEe €

IHRE BENEFITS

IHRE BEWERBUNG

Senden Sie uns lhre aussagekraftige Bewerbung an jobs@spermidineLIFE.com.
Wir freuen uns auf Sie!



mailto:jobs@spermidineLIFE.com

